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Mdos se mete en el bolsillo a
los grandes de la distribucion

Supersol, Eroski y las principales cadenas de descuento confian su expansién andaluza a un joven

equipo de ingenieros malaguenos. Ellos aplican el ‘project management’ a los supermercados

NURIA TRIGUERO

La competicion entre las cadenas
de supermercados se parece
mucho al Monopoly: gana quien
estd mejor ubicado, y comprar
calles —locales- a lo loco no bas-
ta para ganar. Eso lo saben muy
bien los dos socios de Mdos Inge-
nieros, Antonio Lobato y José Car-
los Cubiles. Porque desde que
fundaron su empresa en octubre
en 2002, han actuado como
lugartenientes para los principa-
les ‘senores de la guerra’ del sec-
tor de la distribucién. Cuando
Supersol, Eroski o Lidl quieren
montar un supermercado o
hacerse con uno que esti en ven-
ta, llaman a Mdos y dejan todo en
sus manos: el andlisis de viabili-
dad de la ubicacién, el proyecto
y la tramitacién de las licencias.

Si hace tres anos alguien les
hubiera dicho que varias multi-
nacionales estarfan peledndose
por sus servicios, no se lo hubie-
ran tomado muy en serio. Pero
Cubiles y Lobato ya sabian por
dénde encaminaban sus pasos
cuando dejaron su puesto en una
ingenieria para fundar Mdos. «<En
nuestro trabajo anterior contac-
tamos con Dumaya, una cadena
de supermercados que después
fue comprada por Ahold», afirma
Antonio Lobato. «<Nos dimos
cuenta de que las ingenerias que
trabajaban para las cadenas de
distribucién eran extranjeras o de
Madrid, y nos propusimos hacer-
nos un hueco», anade.

Clientes escogidos

Y todo indica que lo han conse-
guido. Mdos estd hoy compuesta
por cinco ingenieros -los dos fun-
dadores y tres empleados—, todos
curiosamente procedentes de la
pedania rondena de Montecorto.
Est4 volcada en proyectos de cen-
tros comerciales, supermercados
e hipermercados; no ha necesi-
tado otro tipo de proyectos para
crecer a fuerte ritmo. Su primer

Cémo atraer a una multinacional

Mdos es una empresa pequena
que trabaja con los més grandes.
Por eso tiene que esforzarse en
ponerse a la altura de los mejo-
res. Acaba de convertirse en una
de las dos firmas andaluza que
cuentan con la certificacion ISO
9001. «Hay dos formas de ‘cap-
tar’ a las firmas extranjeras: por

cliente fue Supersol, que les ha
confiado decenas de aperturas y
reformas en toda Andalucia.

Sin embargo, la firma no que-
rfa depender de un solo cliente,
y llamé a mas puertas. La de
Eroski la cruzé tras superar una
seleccion en la que participaban
200 empresas. «Somos una de las
tres ingenierias que trabajan para
ellos en Andalucia», confirma José

el boca a boca o por certificacio-
nes como ésta», afirma José Car-
los Cubiles, cofundador de Mdos.
Ademas, la empresa va a implan-
tar un sistema informdtico de
gestion que permitird a sus clien-
tes y colaboradores externos con-
sultar por Internet el estado de

los proyectos.

Carlos Cubiles. Las primeras
cadenas de descuento también
son clientes de Mdos, asi que
Supersol ya no aporta el 75% de
su facturacion, sino sélo el 20%.

Ahora la firma ha dado la bien-
venida a su primer cliente ajeno
al ramo de los supermercados. Se
trata de Retif, una multinacional
francesa de equipamiento comer-
cial que ha montado su sede

PILAR BRAVO

Qué es: Es un estudio de ingenieria
especializado en supermercados.
Realizan una gestion integral: su
servicio comienza con el asesora-
miento sobre la compra de parce-
las o locales y concluye con la tra-
mitacién de las licencias necesarias.
Dénde esta: En Fuengirola.
Facturacién: 220.000 euros en
2004 (7% mas que en 2003). Tie-
ne beneficios desde el primer afio.

espanola en Mdlaga, y que les ha
encargado su expansi6n por todo
el pais. De su mano van a viajar
por primera vez fuera de Anda-
lucfa, concretamente a Alicante.
«Nuestro propdsito es tener un
cliente nuevo cada ano, y siem-
pre buscando empresas que nos
encarguen mds de un proyecto,
que sea una relacién estable, afir-
ma Cubiles.




